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Workday Revenue Management

Workday Revenue Management verbindet eine intuitive Benutzerfuhrung Wesentliche Vorteile
mit unternehmensspezifischen Funktionen. So kéonnen Sie den gesamten

Prozess von der Vertragserstellung bis zur Fakturierung managen. Es

Schlanke Prozesse - von der Vertrag-
serstellung bis zur Fakturierung

ermoglicht eine effiziente, prazise Verarbeitung und eine denkbar einfache
Einfuhrung der neuen Standards zur Umsatzrealisierung.

Kundenvertrage, Rechnungsstellung und Fakturierung -

einfach und effizient

Mit Workday Revenue Management kdnnen Sie ganz einfach Kunden und
Kundenvertrage anlegen, genehmigen und verwalten. So gewahrleisten

Sie in Threm Unternehmen maximale Transparenz und minimieren
mogliche Risiken. Workday Revenue Management unterstutzt zahlreiche
Vertragstypen. Durch die Integration mit Salesforce.com und verschiedenen
CRM-L&sungen haben Sie in sdmtlichen Phasen des Vertragslebenszyklus

Intuitive Benutzerfuhrung

« Automatisierte Fakturierung und

Umsatzrealisierung

« Einfache Integration in CRM-Tools

« Verstarkte Kontrolle durch Business

Process Framework

« Prazisere Prozesse und

Abrechnungsergebnisse

« Globale Funktionen, einschlieBlich

Konsolidierung

« Beschleunigter Cashflow

umfassende Transparenz - von der Angebotserstellung bis zum
Zahlungseingang.

Einfache Implementierung
und Wartung

« Schnelle und einfache Bereitstellung

Automatisieren Sie die Rechnungsstellung basierend auf vertraglich
vereinbarten Fakturierungsbedingungen und -zeitplanen. Mit flexiblen
Fakturierungsplanen kédnnen Sie komplexe Fakturierungsprozesse

fur unterschiedliche Produkte und Dienstleistungen automatisieren.
Die Fakturierung erfolgt unabhangig von der Umsatzrealisierung,

um eine ordnungsgemaie Einhaltung der Fakturierungs- und
Umsatzrealisierungsrichtlinien zu gewahrleisten. Sie konnen die
Rechnungsstellung und Fakturierung zudem durch die automatische
Erstellung von Mahnungen und Berichten beschleunigen und Shared
Services-Mitarbeiter mithilfe von Benachrichtigungen Uber Verzugsrisiken
informieren.

Ubersicht Uber Ihren Kundenstamm und Analysen zur Optimierung
des Cashflows

Mit Workday Revenue Management kdnnen Sie samtliche Vertragsdaten
in einer zentralen Losung zusammenfUhren - von der Vertragserstellung
bis zur Abrechnung. Entsprechende Genehmigungen, Zugriffsrechte und
Kontrollen sorgen dafur, dass Ihr zustandiges Team umfassenden Zugriff auf
alle fur das Umsatzmanagement und den Einzug von Kundenrechnungen
benotigten Vertrags- und Kundendaten hat. Anhand aufschlussreicher
Analysen und externer Kreditdaten erfolgt eine Risikobewertung fur
Kundenrechnungen, die auf der Zahlungswahrscheinlichkeit des Kunden
basiert und eine Analyse der Bonitatsbewertungen, der Falligkeit von
Forderungen sowie DSO-Trends umfasst. Workday benachrichtigt Ihr Team
auRBerdem Uber Zahlungsverzug und automatisiert die Erstellung von
Mahnungen fUr Kunden mit Uberfalligen Zahlungen.

Mithilfe detaillierter Analysen und Prognoseberichte zu
Rechnungsabgrenzungsposten konnen Sie Verhaltensweisen antizipieren
und Aktivitaten beeinflussen. Ihr Managementteam erhalt daruber hinaus
die erforderlichen Daten, um Geschaftsablaufe nach Kundenverhalten,

Uber die Cloud

Vereinfachte Technologieplattform
mit einer einzigen Losung fur
Finanzen und Human Capital
Management

Fundierteres Reporting und
héhere Transparenz

« Modellierungstool fur

Umsatzrealisierungsszenarien

« Hohere Transparenz in Bezug auf

Zahlungseingange und kunftige
Cashflows

« Detaillierte Berichte und die

Moglichkeit, einen Drill-down
nach verschiedenen Dimensionen
durchzufuhren

« Analyse des Vertragszyklus

« Vollstandige Transparenz fur

die Revision



KundenbeduUrfnissen und BeitragsgroBen zu organisieren.
So kénnen Sie Ablaufe fur einen erstklassigen Service
optimieren und die Rentabilitat im Auge behalten.

Umsatzrealisierung: ErfUllung aktueller sowie
Ubergang zu neuen GAAP- und IFRS-Standards
Workday unterstUtzt komplexe Umsatzvereinbarungen
bei gleichzeitiger Einhaltung der aktuellen GAAP-

und IFRS-Richtlinien (ASC 606/1FRS 15). Aber das ist
noch nicht alles: Workday gibt Ihnen zusatzlich die
Funktionen an die Hand, die Sie fuUr einen reibungslosen
Ubergang zu den neuen Standards bendtigen. Es
enthalt umfassende Umsatzrealisierungsfunktionen, mit
denen Umsatzereignisse erfasst, Marktwertanalysen
durchgefuhrt, Vertrage miteinander verknupft

und Umsatze sowohl fur einfache als auch fur
Mehrkomponentenvereinbarungen realisiert und
alloziert werden konnen.

Workday ermaoglicht es Ihnen, wahrend der
Ubergangsperiode und darUber hinaus Einsicht

in samtliche Vertragsdaten zu nehmen und
entsprechende Berichte zu erstellen. Mithilfe
alternativer Vertrage kénnen Sie in unterschiedlichen
Umsatzrealisierungsszenarien die Auswirkungen von
Vertragsanderungen auf Ihr Unternehmen einschatzen
und werden bei der Einhaltung von Terminen unterstutzt.
Die Moglichkeit zur Erstellung alternativer Vertrage hilft

Proaktive Audits und Compliance

Das Business Process Framework in Workday sorgt dafur,
dass Ereignisse innerhalb des Vertragslebenszyklus

von fachlich versierten Mitarbeitern gemanagt und alle
Anderungen mithilfe leistungsstarker Kontrollinstrumente
erfasst werden. Sdmtliche Anderungen und Anpassungen
wahrend des Vertragslebenszyklus, die sich auf
Vertragsereignisse und -revisionen, Anderungen bei der
Umsatzrealisierung usw. beziehen, werden umgehend
und luckenlos protokolliert. Interne und externe

PrUfer kdnnen mit Auditor-Dashboards und -Berichten
Geschaftsvorgange Uberprufen, Auditinformationen

ohne Zusatzaufwand zusammenstellen und so Zeit und
Ressourcen sparen.

Revenue Scenario Tool

]

Ihnen, Offenlegungsyorschriften Und AN orderUn g N 0o =
doppelten Berichtswesens bei Bedarf auch ruckwirkend

zu erfullen. Datenmigrationsfunktionen unterstitzen die
Konvertierung von Daten, wenn es darum geht, Prozesse
zur Erfullung der neuen Anforderungen zu modellieren.




Workday Revenue Management

Effiziente Prozesse - von der Vertragserstellung bis
zur Fakturierung

« Intuitive Selfservice-Anwendung
« Konfigurierbare Geschaftsprozesse

« Salesforce.com Konnektor-App fur Workday Financial
Management

- Einfache Integration in externe CRM-Tools

« Unterstutzung zahlreicher Vertragstypen

« Automatisierung komplexer Fakturierungsprozesse
« UnterstUtzung fUr komplexe Umsatzvereinbarungen
- Schlankerer Vertriebsprozess

« Geringerer Verwaltungsaufwand

« VerkuUrzte Forderungslaufzeiten (DSO) und
beschleunigter Cashflow

Zuverlassige Ertragsmanagement-Funktionen
« Kundenspezifische Fakturierungsplane und Regeln fur
Fakturierungssatze
« Flexible Umsatzrealisierungsmethoden fur
unterschiedliche Produkte und Dienstleistungen
« Umsatzrealisierung fur:
> Abonnements
> Nutzung
> Projektlaufzeit und -kosten
> Erledigungsgrad in Prozent
> Meilensteine

« Fakturierung unabhangig von der Umsatzrealisierung
« Prognose und Abgleich von Rechnungsabgrenzungsposten

Vorbereitet auf Aktualisierung des konvergierten
Standards IFRS 15 und anderer Richtlinien

« Flexible UnterstUtzung fur die Anpassung an
Anderungen

« Umsatzrealisierung fur verschiedene Elemente

« Alternative Vertrage und Reporting zur ErfUllung der
Offenlegungsvorschriften und der Anforderungen des
doppelten Berichtswesens

« Szenario-Modellierungstool zur Analyse der
Umsatzauswirkungen neuer Vorgaben
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Reporting und Transparenz
« Umsatz-Dashboard fUr zentrales Reporting

« Zahlungseingangs-Dashboard mit Risiko-Scoring fur die
Rechnungsstellung

« Zusatzliche integrierte Analysen und Reporting in
Echtzeit

« Umfassende Transparenz in allen Phasen des
Vertragslebenszyklus

« Konsolidierter Echtzeiteinblick in Umsatze
« Drill-down-Analyse nach verschiedenen Dimensionen

« Bibliothek mit Standard-Reports sowie Bereitstellung
von spezifischem Report-Writer

« Vorkalkulierte Felder fUr wichtige Umsatzkennzahlen
» Datenexport fUr gesetzlich erforderliche Meldungen

Globaler Kern

« Mehrsprachige Architektur und Reporting

« UnterstUtzung mehrerer Gesellschaften, Bucher und
Wahrungen

+ Globale Konsolidierung

« Konfigurierbares Steuermodul

« Globales Bankwesen

- Lokalisierung und Ubersetzungen

Nahtlos verknipft mit Workday Financial Management
und Workday Human Capital Management

« Schnelle Einfuhrung und Akzeptanz

« Einheitlicher Login und Benutzerfuhrung

« Eine einzige Homepage fur alle Workday-Anwendungen

« GroRere Transparenz in der Buchhaltung
(mit Workday Financial Management)
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